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Thema: , Existenzgriindungsfinanzierung“

Das ,.Einmaleins® der Griindungsforderung — die Basisprogramine
fir Existenzgriinder und junge Unternehmer

iele kleine und mittlere
v Unternehmen missen mit
Hilfe langfristiger Darlehen
betriebliche Investitionen finan-
zieren. Auch Existenzgriinder
bendtigen vielfach langfristiges
Fremdkapital, um ihr Unter-
nehmen zu starten: Geréte oder
Maschinen miissen beispielsweise
gekauft, An- und Umbauten oder
ein erstes Warenlager finanziert
werden. Aber: Mittelstdndische
Unternehmen sowie Unterneh-
mensgriinder erhalten bei ihrer
Bank in aller Regel nicht die-
selben giinstigen Kreditkonditionen
wie GroBunternehmen. Der Bund stellt
daher besondere Férderprogramme
zur Verfiigung, um diesen Nachteil
auszugleichen.

Zu wenig Eigenkapital:
ERP-Eigenkapitalhilfe (EKH)

Ziel dieses Programims ist es, mit lang-
fristigen Darlehen die Griindungs-
investitionen anteilig zu finanzieren
und dabei die Eigenkapitalbasis des
jungen Unternehmens zu stérken so-
wie gleichzeitig die weitere Kreditauf-
nahme zu erleichtern. Neben den
Griindungsinvestitionen werden auch
die Warenbestédnde anteilig
finanziert.

Aus dem Programm werden auch
Folgeinvestitionen sowie die Aufstock-
ung des Warenlagers des Griinders
gefordert. Diese Investitionen miissen
innerhalb von zwei Jahren in den alten
und innerhalb von vier Jahren in den
neuen Bundesldndern nach Geschafts-
erdffnung begonnen werden.

Die Frist von vier Jahren kann bei
groBeren Investitionen iberschritten
werden.

Bei der ERP-Eigenkapitalhilfe handelt
es sich um ein Darlehen mit eigenkapi-
taldhnlichem Charakter. Das bedeutet,
die Eigenkapitalhilfe taucht in der
Bilanz nicht als Verbindlichkeit auf,
sondern wird bei den Eigenmitteln
ausgewiesen. Dies fithrt zu einer
besseren Bilanzstruktur. Fir die Eigen-
kapitalhilfe bendétigt der Antragsteller
keine Sicherheiten.

Die Eigenkapitalhilfe steht dem
Griinder 20 Jahre lang zur Verfiigung.
Die Tilgung erfolgt in Jahresraten zwi-
schen dem zehnten und zwanzigsten
Jahr. In den ersten zwei Jahren fallen
keine Zinsen an, und selbst die Zins-
belastung in den darauf folgenden
Jahren ist wesentlich niedriger als bei
bankiiblichen Darlehen. Der Hochst-
betrag liegt bei 500.000 €.

Die ERP-Eigenkapitalhilfe konnen
Existenzgriinderinnen und -griinder

der gewerblichen Wirtschaft und
der Freien Berufe nur dann in
Anspruch nehmen, wenn sie tiber
B ausreichende fachliche und kauf-
ménnische Qualifikationen und
entsprechende Berufserfahrung
verfiigen. Die Eignung des

g Griinders und die Tragfdhigkeit
des Unternehmenskonzeptes muss
durch unabhéngige Stellen wie
zum Beispiel Kammern, Berufs-
verbédnde oder Steuerberater
bestétigt werden.

Giinstige Zinsen - lange Lauf-
zeiten: ERP-Existenzgriindungs-
programim

Das ERP-Existenzgriindungsprogramm
bildet neben der Eigenkapitalhilfe
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GRUNDUNGSFORDERUNG

Fortsetzung von Seite 1
einen weiteren Eckpfeiler bei der
Foérderung von Unternehmensgriin-
dungen. Die ERP-Darlehen werden mit
giinstigen Zinsen und langen Darleh-
enslaufzeiten an gewerbliche und frei-
berufliche Grinder (mit Ausnahme der
Heilberufe) vergeben. Aus dem Pro-
gramm konnen nicht nur die Grin-
dung selbst, sondern auch Folge- oder
Festigungsinvestitionen innerhalb der
ersten drei Jahre nach Aufnahme der
selbstdndigen Tatigkeit geférdert wer-
den. Hierzu z&hlt auch die Aufstockung
des Warenlagers.

Darlehen aus dem ERP-Existenzgriin-
dungsprogramm unterscheiden sich
von bankiiblichen Darlehen durch eine
niedrige Verzinsung und lange Lauf-
zeiten: in den alten Bundesldndern bis
zu 15, in den neuen bis zu 20 Jahren.
Die Tilgung setzt in der Regel erst nach
drei Jahren, in den neuen Landern
nach funf Jahren ein. Der Existenzgrin-
der hat die Moglichkeit, das Darlehen
jederzeit ohne Mehrkosten zurtickzu-
zahlen. Fur die Grindungs- und Festi-
gungskosten konnen bis zu 500.000 €
pro Jahr in den alten Bundesléndern
und 1 Mio. € pro Jahr in den neuen
Bundesldndern finanziert (bis zu 25 Pro-
zent der forderfdhigen Kosten) werden.

Sinnvolle Ergdnzung:
Existenzgriindungsprogramm der
Deutschen Ausgleichsbank (DtA)

Das DtA-Existenzgriindungsprogramim
ist eine Ergdnzung zur ERP-Eigenkapi-
talhilfe und dem ERP-Existenzgriin-
dungsprogramm. Es wird insbesondere
dann in Anspruch genommen, wenn
die Hochstbetrdge aus den genannten
Programmen ausgeschopft sind.
Anders als beim ERP-Existenzgriin-
dungsprogramm koénnen auch
Heilberufe im DtA-Programm bertick-
sichtigt werden. Neben Existenzgriin-
dern werden auch bestehende Unter-
nehmen innerhalb der ersten acht
Jahre nach der Griindung gefordert.
Auch der Verwendungszweck der DtA-
Mittel ist weiter gefasst als in den ERP-
Programmen. So kénnen u. a. auch
Betriebsmittel aus diesem Programm
finanziert werden. Fir neue Arbeits-
platze konnen die Existenzgriinder und
Unternehmer zusétzlich 25.000 € pro
Arbeitsplatz erhalten. Der Antrag wird,
wie beim ERP-Existenzgriindungspro-
gramm und der ERP-Eigenkapitalhilfe,
immer bei der Hausbank gestellt.

Speziell fiir Kleingriindungen:
DtA-Startgeld

Das DtA-Startgeld greift Existenzgriin-
derinnen und -griindern mit einem ver-
gleichsweise geringem Kapitalbedarf
unter die Arme. Der Gesamtkapital-
bedarf einschlieBlich der Betriebsmittel
darf dabei nicht mehr als 50.000 €
betragen. Bis zu dieser H6he kann das
langlaufende Darlehen beantragt
werden, auch wenn Eigenmittel und
Kreditsicherheiten nicht vorhanden
sind. Das Besondere fiir die Haus-
banken dabei ist: die DtA bietet eine

80 prozentige Haftungsfreistellung.

Rat und Tat fiir High-tech-Griinder:
BTU-Frithphasenprogramm

Mit dem BTU-Frithphasenprogramm
stehen technologieorientierten Griin-
derinnen und Griindern bis zu
150.000 € beispielsweise fiir Beratungs-
kosten, fiir Patentanmeldungen und
fiir erste Forschungs- und Entwick-
lungsarbeiten zur Verfiigung. Dariiber
hinaus wird jedes Griindungsteam bei
seinen Vorbereitungen von einem
Fachmann, einem so genannten
Mentor begleitet, der ihnen mit Rat
und Tat zur Seite steht.

Forderung fiir High-tech-Griinder in
Ostdeutschland: FUTOUR 2000
Griinder und Unternehmen, die nicht
alter als ein Jahr sind, kdénnen diese
Kombination aus nicht riickzahlbaren
Zuschiissen und stillen Beteiligungen
in Anspruch nehmen. FUTOUR 2000

richtet sich an besonders innovative
Forschungs- und Entwicklungsprojekte.
Die Férderung gliedert sich in zwei
Phasen: In der Konzeptionsphase bera-
ten und unterstiitzen die Projekttréger
»ihre“ Griinder bei der Ausarbeitung
der Unternehmenskonzeption. In der
Forschungs- und Entwicklungsphase
wird entweder ein Zuschuss oder eine
Kombination aus Zuschuss und stiller
Beteiligung gewahrt.

Wichtig: Forderprogramme der
Lander und des Bundes vergleichen
Existenzgriinder und junge Unterneh-
mer sollten die Angebote der Landes-
férderung mit denen der ERP/DtA-
Forderung vergleichen. Sinnvoll kann
es auch sein, die ERP-Mittel mit Férder-
programmen des jeweiligen Bundes-
landes zu kombinieren. Hier ist aller-
dings darauf zu achten, dass bei einzel-
nen Landesprogrammen die gleichzei-
tige Inanspruchnahme von Bundes-
und Landesmitteln ausgeschlossen sein
kann.

Im tbrigen gibt es fiir alle genannten
Existenzgriindungsprogramme - auch
unter Einbeziehung von Landesforder-
mitteln - eine Forderhdchstgrenze. Sie
betragt 75 Prozent. Das heif3t, die
Gesamtheit aller Fordermittel darf
nicht tiber 75 Prozent liegen.

Lothar Hass, Bundesministerium fiir Wirtschaft und
Technologie, 2001

1) ERP = European Recovery Program. Marshallplanhilfen
der USA, die im ERP-Sondervermdgen zusammengefasst
wurden und seitdem als zinsgiinstige Kredite fiir Existenz-

griinder und gewerblichen Unternehmen vergeben werden.

Was? Wofiir? Fiir wen?
ERP-Eigenkapitalhilfe Eigenkapital Handwerk, Handel, vearbeitendes
(Darlehen) Investitionen Gewerbe, Industrie, Fremden-
Warenlager verkehr, Freie Berufe
MarkterschlieSung (einschl. Heilberufe)
ERP-Existenzgriindungs-  Investitionen Handwerk, Handel, vearbeitendes
programm (Darlehen) Warenlager Gewerbe, Industrie, Fremdenver-
kehr, Freie Berufe (auBer Heilberufe)
DtA-Existenzgriindungs-  Investitionen Handwerk, Handel, vearbeitendes
programm (Darlehen) Warenlager Gewerbe, Industrie, Verkehrs-
Schulung/Beratung gewerbe, Fremdenverkehr,
Arbeitsplatze wirtschaftsnahe Freie Berufe
Betriebsmittel (einschl. Heilberufe)
DtA-Startgeld Investitionen Handwerk, Handel, verarbeitendes
(Darlehen) Betriebsmittel Gewerbe, Industrie, Verkehrsge-
werbe, Fremdenverkehr, wirt-
schaftsnahe Freie Berufe (einschl.
Heilberufe)
BTU-Frithphase Beratungskosten technologieorientierte Griinder
(Beteiligungskapital) Patentanmeldungen

Forschung u. Entwicklung

FUTOUR 2000 (Zuschuss/
stille Beteiligung)
arbeiten

innovative Forschungs
und Entwicklungs-

technologieorientierte Grinder
und Unternehmen (nicht élter
als 1 Jahr) in Ostdeutschland
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GRUNDERGESCHICHTEN

Mit ERP an die (Kirchturme-)Spitze

Existenzgriinder Wolfgang Wetzig
29

ber mangelnde Publizitdt kann

sich Wolfgang Wetzig nicht
beklagen. Wenn er eine Kirchturm-
spitze in 40 m Hohe montiert, ist die
lokale Presse immer dabei. Der ge-
lernte Kupferschmied restauriert in
Leipzig und Umgebung mit Patina
uberzogene Kupferdédcher, Wetter-
fahnen aus vergangenen Jahrhun-
derten und kunstvolle Wasserspeier,
die alte Fassaden schmiicken.

Die ,Leipziger Kupferschmiede* hat
er Anfang 1997 gegriindet. Davor
arbeitete er als Angestellter in einer
Kupferschmiede, die 1996 altersbe-
dingt aufgeldst werden musste. Der
Schritt in die Selbstdndigkeit war
ohnehin geplant, Wolfgang Wetzig
wollte seiner Kreativitat endlich frei-
en Lauf lassen — natirlich auch im
Rahmen der Denkmalpflege. Nun
war auch der richtige Zeitpunkt
gekommen. Seine zukiinftigen
Kunden, Kommune und Kirche, kann-
te er bereits aus seiner Téatigkeit als
Angestellter. Seine handwerklichen
Fahigkeiten waren bekannt und wur-
den geschdtzt, insofern war fir
zukiinftige Auftrédge gesorgt.

Nur das notige Kleingeld fiir den Kauf
von Maschinen und Materialien fehlte.
Seltenes und daher hoch gehandeltes
Spezialwerkzeug zur Bearbeitung von
Kupfer musste besorgt werden.
Wetzig hatte Gliick, da8 er es iiber-
haupt bekommen konnte. Kostspie-

lige Versicherungen mussten abge-
schlossen werden, denn schlieBllich
missen immer wieder einmalige
Wertstiicke in Wetzigs Werkstatt
gelagert werden: vom 2,20 m hohen
Kandelaber der russischen Gedéacht-
niskirche bis zur 1,40 m gro3en
Sonne der PleiBenburg zu Leipzig.

Seine ersten Informationen tiber
Finanzierungsmaoglichkeiten erhielt
er aus Broschiiren des Bundes. Dort
erfuhr er von der ERP-Eigenkapital-
hilfe und dem ERP-Existenzgriin-
dungsprogramin.

Personlich beraten lieB3 er sich nicht
nur von der Handwerkskammer, der
Sparkasse und seinem Steuerberater,

die mit ihm zusammen ein Unter-
nehmens- und Finanzierungskonzept
entwickelten, sondern auch von
anderen Unternehmern. Deren
Erfahrungen gaben ihm wichtige
Argumentationshilfen zum Beispiel
beim Gespréch mit seiner Bank.

Da er keinerlei Sicherheiten besa8,
war fir ihn die ERP-Eigenkapitalhilfe
besonders wichtig. Damit konnte er
sein Eigenkapital aufstocken, um wei-
tere Darlehen aufnehmen zu kénnen:
ein zinsgiinstiges ERP-Darlehen,
erganzt um einen Kredit seiner Bank,
der zehn Prozent der gesamten Inves-
titionssumme ausmachte. Innerhalb
von drei Monaten wurde ihm die
Darlehenssumme ausbezahlt.

Trotz der ginstigen Konditionen und
langfristigen Laufzeiten von bis zu
20 Jahren hat Wolfgang Wetzig sein
ERP-Darlehen mittlerweile schon
zurlickbezahlt. Die bei Bankdarlehen
iiblichen Zusatzkosten sind ihm
durch diese vorzeitige Riickzahlung
nicht entstanden.

In die Zukunft blickt Wolfgang
Wetzig erwartungsvoll, denn neben
der industriellen Produktion von
Kupfer-, Messing- und Edelstahl-
Fertigteilen fiir die Industrie haben
die Restaurierung und die Kunst-
schmiedearbeit im selten geworde-
nen Kupferschmiedehandwerk ihren
festen Platz.

So sieht ein typischer Finanzierungsplan

mit Forderprogramm Hilfen aus:

Quelle
Baustein 1 eigene Mittel
Baustein 2 EKH
Baustein 3 ERP-Existenzgrindung
Baustein 4 DtA-Existenzgriindung
Baustein 5 Hausbankdarlehen
Summe

*max. 100 % der Finanzierungssumme
Quelle: BMWi, Wirtschaftliche Férderung, Berlin 2001

%-Anteil der Finan- Fordergrenzen
zierungssumme
15
25 40 %
50 75 %
10 (+25.000 €
pro Arbeitsplatz*)
0
100
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SCHWERPUNKT BANK

Sicherheit beim Bankgesprach

enn Sie einen Bankkredit fir
w Ihre Existenzgriindung brau-
chen, haben Sie es nicht leicht.
SchlieBlich konnen Sie noch keine
Bilanzen vorweisen, die Ihre Kredit-
wirdigkeit untermauern. Daher soll-
ten Sie sich gut auf das Bankgesprach
vorbereiten.
Sprechen Sie vor dem Banktermin mit
Existenzgriindungsberatern tiber das
Grindungsvorhaben, geplante
Investitionen und voraussichtliche
Kosten und Umsétze. Ein wichtiger
Schritt in Richtung Bankkredit ist ein
schliissiger Unternehmensplan, der
den Bankberater iberzeugen muss.
Bei der Erarbeitung des Konzepts hilft
Ihnen Ihr Existenzgriindungsberater.

Kredit hei8t Vertrauen
Vereinbaren Sie rechtzeitig einen Ge-
sprachstermin mit Ihrer Hausbank
und nehmen Sie Ihren Berater mit.
Ein héufiger Fehler: Viele Unterneh-
mer kommen erst wenige Wochen
vor Grindungsstart zu ihrem Kredit-
institut und kénnen dann ihren Finan-
zierungspartner nicht iberzeugen.
Banken brauchen die Sicherheit, dass
Sie Ihre finanziellen Verpflichtungen
erfiillen kénnen. Da Sie noch keine
unternehmerischen Erfolge und Er-
fahrungen aufweisen kdnnen, muss
sich die Bank auf Ihren guten Ein-
druck und auf Ihre iberzeugenden
Pléne verlassen. Beweisen Sie daher
Ihre unternehmerische Kompetenz,

indem Sie berufliche Qualifikationen
vorlegen. Uberzeugen Sie dabei den
Banker von Ihrer Geschaftsidee.
Verhandeln Sie stets selbstbewusst
und seien Sie offen im Gespréch.
Denn ein Kredit ist Vertrauenssache.

Unterlagen stiitzen Argumente

Im Gespréach werden natiirlich auch

die wirtschaftlichen Erfolgsaussichten

Ihres Unternehmens und Ihre persén-

liche finanzielle Lage thematisiert.

Stellen Sie sich darauf ein und brin-

gen Sie moglichst folgende Unterla-

gen mit, die Thre Argumentation

unterstiitzen.

) Lebenslauf mit beruflichem
Werdegang

) Arbeits- und Priifungszeugnisse

2 Unternehmenskonzept in Kurzfas-
sung, darin sollten beschrieben
werden: Rechtsform, evtl. haftende
Gesellschafter, Personalplanung,
Produktions- und Leistungspro-
gramm, Absatz- und Kunden-
struktur und die Marktposition.

) Umsatz- und Kostenplan (wenn
moglich, mit Kostenvoranschlédgen)

) Vertrdge (Miet-/Pacht-, Gebiet-,
Leasing-, Franchise-Vertrage u. a.)

) Nachweis liber vorhandenes
Eigenkapital

) Liquiditétsplan mit den voraus-
sichtlichen Einnahmen und Aus-
gaben (Musterplane gibt es bei
Kreditinstituten, moglichst vorher
besorgen)

) Kapitaldienstberechnung: Liste
der voraussichtlichen Zins- und
Tilgungskosten iiber die zu bean-
tragende Kreditsumme

) Rentabilitdtsvorschau

) Liste tiber Sicherheiten (z. B. Biirg-
schaften, Grundbuchausziige, Kun-
denforderungen mit Zahlungster-
minen)

) Bericht Uiber eine Existenzgriin-
dungsberatung durch einen
Berater

Wenn das Finanzierungsgesprach

erfolgreich verlduft, lassen Sie den

Kontakt zu Ihrem Bankberater nicht

abbrechen und pflegen Sie stets Ihre

Bankbeziehungen.

Die Bank sagt ,,nein“?

Was aber tun Sie, wenn keine Bank

oder Sparkasse Ihr Vorhaben finanzie-

ren will?

) Uberarbeiten Sie Ihr Konzept.

) Sprechen Sie mit den Wirtschafts-
forderern Threr Kommune, des
Landes. Fragen Sie nach Zuschiis-
sen, die die Eigenkapitalquote
erhohen.

) Bedenken Sie, dass Kreditinstitute
Risikodiversifizierung anstreben
und daher viele Engagements in
einer Branche meiden. Die Konse-
quenz: Weitere Kreditinstitute
ansprechen.

2 Uberpriifen Sie die Rechtsform. Die
,GmbH" hat Konkurrenz bekom-
men: die ,kleine AG".

Ablehnungsgriinde bei Kreditanfragen

35

Angaben in Prozent

30

25

20

15

10

3.3 3,6

LIl |

34,1
15,6
114 —
7,6 S
= l I

Keine 15 % Eigenmittel
Eigenmittel

Keine selbstandige
tiberschreiten 40 %

Unzureichende
Existenz
nische Qualifikation

kein plausibles
fachliche/kaufmédn-  Griindungskonzept

schon zu lange Andere Griinde

selbstdndig

Deutsche Ausgleichsbank, Bonn 1999
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[) Bankdarlehen: Darlehen zu

) bankiiblichen Zinsen, bei dem der
Darlehensbetrag in einer Summe
bereitgestellt wird. Die Riickzahlung
erfolgt in festgelegten Raten oder in
einer Summe am Ende der Laufzeit.
Ein Darlehen kann langfristig (ab 4
Jahre Laufzeit), mittelfristig (ab 6
Monate) oder kurzfristig (bis 6 Monate)
sein. Das Bankdarlehen isti. d. R. giin-
stiger als der —> Kontokorrentkredit.
Faustregel sollte sein: Finanzieren Sie
entsprechend der Nutzungsdauer, d.
h., langfristige Darlehen fiir lange im
Unternehmen verbleibende Investitio-
nen, kurzfristige Mittel fiir nur kurze
Zeit im Unternehmen verbleibende
bzw. genutzte Waren, Betriebsmittel
etc. Haufiger Fehler: Investitionen wer-
den mit —> Kontokorrent finanziert.

Bereitstellungsprovision: Die Bank
berechnet fiir einen eingerdumten,
aber nicht in Anspruch genommenen
Kredit zusétzliche Kosten.

Beteiligungsfinanzierung: Bezeich-
nung fur die Beschaffung von Eigen-
kapital eines Unternehmens durch
Kapitaleinlagen neu hinzukommender
Gesellschafter (tatige Beteiligung) oder
durch eine —> stille Beteiligung. Vor-
sicht: Es miissen die rechtlichen Vor-
schriften der jeweiligen Gesellschafts-
art beachtet werden (z. B. Aktiengesetz
bei AG, GmbH-Gesetz bei GmbH).

Beteiligungsgesellschaft: Stellt Kapi-
tal zur Verfiigung, ohne dafiir bankiib-
liche Sicherheiten zu verlangen. Behalt
sich dafiir u. a. Mitspracherechte,
Gewinnbeteiligung und Zinsen fiir das
eingesetzte Kapital vor —> Risiko-
kapital.

Biirgschaftskredit: Jedes Kreditinstitut
verlangt bankiibliche Sicherheiten fiir
die Gewdhrung eines Kredites. Mangelt
es beim Kreditnehmer an ausreichen-
den Sicherheiten, konnen Biirgschaf-
ten weiterhelfen. Offentlich geférderte
Biirgschaftsbanken in allen Bundesldn-
dern sichern Kredite mit einer Biirg-
schaft von maximal 0,75 Mio. € ab.
Biirgschaften werden auch o6ffentlich
gefordert .

r.' Effektivzins/anfanglicher effek-
U5 tiver Jahreszins: Zeigt Ihnen die

tatsachlichen Kosten fiir einen Kredit als
Prozentzahl an. Der Effektivzins setzt
sich u. a. aus den einmaligen Gebiihren,
den Nominalzinsen und Tilgungsraten
und den jeweiligen Modalitdten, also
Laufzeit, Form der Tilgung etc. zusam-
men. Der Effektivzins liegt in der Regel
iiber dem Normalzins.

[ Factoring: Finanzierungsgeschéft,
'L" bei dem ein spezialisiertes Finan-
zierungsinstitut (Factor) von einem
Unternehmen offene Forderungen
ankauft und deren Verwaltung (Fak-
turierung, Mahnwesen, Inkasso) tiber-
nimmt. (Im AuBenhandelsgeschéft

nennt man das ,Forfaitierung®.)

Fallende Annuitdtentilgung: Jahrlich
sinkende Zins- und Tilgungsraten
wéhrend der Laufzeit des Darlehens.
Der Tilgungsanteil bleibt gleich und der
Zinsanteil sinkt.

Feste Annuitédtentilgung: Jahrlich
gleich bleibende Zins- und Tilgungs-
raten iiber die gesamte Laufzeit eines
Darlehens. Der Tilgungsanteil steigt, der
Zinsanteil sinkt. Kiirzere Tilgungszeit als
bei —> fallender Annuitét)

Inkasso: Einziehung félliger

Forderungen, insbesondere von
Wechseln, Schecks und Rechnungen
durch Banken, Handelsvertreter oder
gewerbliche Unternehmen, sog.
Inkassobiiros.

{7 Kapitalbedarfsplan: Mit diesem
_I_{ Plan ermitteln Sie Ihren Bedarf an
Kapital. Listen Sie auf, wie viel Geld Sie
fiir Investitionen (u. a. Maschinen,
Gebédude), fiir Roh-, Hilfs- und Betriebs-
stoffe, fiir Waren, fiir Griitndungsbera-
tung, Genehmigungen, fir Zinsen und
Tilgung von Krediten und fiir Ihren
Privatbedarf etc. bendtigen. Die Diffe-
renz zwischen Ihrem Kapitalbedarf und
Ihrem Eigenkapital wird in der Regel
durch Fremdkapital (Kredite) gedeckt.

Kontokorrentkredit: Kredit, der iiber
das Geschéftskonto lauft. Er kann inner-
halb einer festgesetzten Laufzeit bis zu
einer vereinbarten Krediththe in An-
spruch genommen werden. Entspricht
dem Dispositionskredit fiir Privatper-
sonen. Fir den Kontokorrentkredit miis-
sen i. d. R. hohere Zinsen gezahlt wer-
den als fiir den — Bankdarlehen.

|’ Leasing: Darunter versteht man
“La eine Mischform zwischen Kauf
und Miete von Investitionsgiitern.
Vorteil: Sie brauchen wenig Eigenkapi-
tal und keine Sicherheiten. Sie bleiben
liquide. Nachteil: Sie haben i. d. R. hohe-
re Kosten als bei einem Sofort-Kauf.
Also: Mit dem Steuerberater ent-
scheiden, ob Leasing fiir Sie geeignet ist.
Nach Ablauf der Grundvertragsdauer
kann der Leasing-Nehmer — wenn er das
vorher vereinbart hat — die geleaste
Maschine, das Fahrzeug etc. kaufen.

Lieferanten(hochst)kredit: Sie bezah-
len eine Ware oder Dienstleistung nicht
sofort, sondern lassen sich ein ,,Zahlungs-
ziel“ bei Thren Lieferanten einrdumen.

Liquiditatsrechnung: Neben dem —>
Kapitalbedarfsplan sollte Ihr Griin-
dungskonzept auch eine Abschitzung
Ihrer Liquiditét beinhalten: Die voraus-
sichtlichen Einnahmen des Unterneh-
mens werden den voraussichtlichen
Ausgaben gegeniibergestellt. Aus der
Differenz ergibt sich der monatliche
Uberschuss oder der Fehlbetrag, der
dann auch auf Ihren zukiinftigen
Kapitalbedarf riickschlieBen lasst.

l\ / Mitarbeiterkapitalbeteili-

2L gung: Der Mitarbeiter ist als
Kapitalgeber am Gewinn seines Unter-
nehmens beteiligt. Das Geld starnmt aus
Erfolgsbeteiligungen am Gewinn oder
aus ,eigener Tasche“ der Mitarbeiter.

75 Offentliche Férdermittel: Der
() Bund, die Lander und die EU
unterstiitzen mit Fordergeldern. Neben
Zuschiissen handelt es sich dabei vor
allem um Kredite mit langen Lauf-
zeiten, niedrigen Zinssédtzen und til-
gungsfreien Jahren.

[ ) Risikokapital, auch Venture-
L\ Capital: Ein Unternehmen, eine
Bank oder eine Beteiligungsgesellschaft
stellt Thnen Kapital zur Verfiigung,
obwohl Sie keine ausreichenden Kredit-
sicherheiten vorweisen kdnnen.
Grundlage sind allein die geschétzten
Ertragschancen des zu finanzierenden
Objekts.

¥ Schufa: Schutzgemeinschaft fiir
\5 allgemeine Kreditsicherung, eine
Gemeinschaftseinrichtung der kreditge-
benden Wirtschaft (v. a. Banken, Spar-

GriinderZeiten Nr. 7/8 (Aktualisierte Ausgabe 10/2001)
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kassen, Einzelhandelsunternehmen).
Die Gesellschaft sammelt Daten iber
Kredite und Biirgschaften und stellt
sie Kreditinstituten auf Anfrage zur
Verfiigung. So kann z. B. eine Bank
feststellen, ob ein Kunde seinen bis-
herigen Kreditverpflichtungen nach-
gekommen ist und erneut kreditwiir-
dig ist. Banken melden die Bean-
tragung von Krediten und Biirgschaf-
ten ebenso wie die Aufnahme und
Abwicklung von Krediten (bis zu
50.000 €) an die Schufa. Daten blei-
ben bis zur Riickzahlung gespeichert
und werden nach drei Jahren
geloscht.

Tipp: Information und Auskunft
erteilt Ihr Kreditinstitut. So konnen

von Dr. Ljuba Kokalj
7 ur Griindungsplanung gehort
(Z_a auch die exakte Ermittlung des
kurz- und langfristigen Kapitalbe-
darfs. Dieser wird durch Eigen- und
Fremdkapital gedeckt.
Fremdkapital wird durch Bankkre-
dite, vor allem aber durch zinsguinsti-
ge Kredite aus 6ffentlichen Férderpro-
grammen des Bundes und der Lédnder
bereitgestellt (siehe dazu S. III und IV).
Wegen der hoheren Gefahren auf-
grund der schwachen Eigenkapital-
ausstattung vieler junger Unterneh-
men (vor allem in den neuen Bundes-
landern) soll im Folgenden genauer
auf die besondere Bedeutung des
Eigenkapitals fiir Existenzgriindun-
gen eingegangen werden.

Eigenkapital gibt Sicherheit

Je mehr Eigenkapital, desto besser: Es
verringert die Gefahr von Liquiditéts-
problemen, die schon bei kleineren
Abweichungen von den Plandaten auf-
treten koénnen (z. B. durch Vorfinanzie-
rung von Auftrdgen, geringere Um-
sitze bei der Markteinfithrung, FuE-
Aufwendungen etc.).

Eigenkapital macht unabhéangig
Nur wer tiber ausreichendes Eigen-
kapital verfiigt, kann auch schnell
und flexibel auf erneuten Finanzie-
rungsbedarf (z. B. Investitionen bei

Sie erfahren, ob Eintragungen tiber Sie
existieren.

Stille Beteiligung: Durch Geldeinlage
bei einem Unternehmen kann man
Gesellschafter werden. Geht die Ein-
lage in das Vermdogen des Geschéfts-
inhabers ein und tritt der Geldgeber
selbst nicht in Erscheinung, liegt eine
stille Beteiligung vor.

\ / Variable Verzinsung: Der

Nominalzins steigt oder fallt je
nach Entwicklung am Geld- und
Kapitalmarkt.

Vorfalligkeitsentscheidung: Zusitz-
liche Kosten entstehen bei vorzeitiger
Ablosung eines Darlehens in der Fest-
zinszeit. Der Restkreditbetrag erhoéht
sich entsprechend.

Marktédnderungen) reagieren. Ein zu
knapp bemessener Finanzierungs-
rahmen engt die Reaktionsfdhigkeit
des Unternehmens ein.

Eigenkapitalhilfe-Programm

Die Bundesregierung weif3 um die
Bedeutung des Eigenkapitals. Darum
bietet sie Existenzgriindern mit trag-
fdhigem Konzept die Moglichkeit, mit
dem Eigenkapitalhilfe-Programm
(EKH) ,,haftende Eigenmittel“ zu bilden.

Partner: Eigenkapital und Know-how
Eigenkapital kann auch durch
Geschéftspartner ins Unternehmen
flieBen. Dartiiber hinaus bringen diese
auch zusétzliches Know-how und tat-
kréftige Unterstiitzung ins Unterneh-
men ein, die die Lebenschancen eines
jungen Unternehmens erhéhen. In
den neuen Bundesldndern konnen
aus dem KfW-Beteiligungsfonds Ost
zusétzliche Mittel aus der Eigenkapi-
talhilfe als Eigenkapital mobilisiert
werden.

Kapitalbeteiligungsgesellschaften
Anstelle eines Partners kann eine
offentlich geférderte Kapitalbeteili-
gungsgesellschaft gesucht werden. Sie
investiert Beteiligungssummen ab
50.000 € i.d.R. in Form einer stillen
Beteiligung mit giinstigen
Konditionen.

INTERVIEW

Venture Capital

Wenn das Griindungskonzept zwar
riskant ist, aber auch tiberdurch-
schnittliche Chancen birgt, so kom-
men auch private Kapitalbeteili-
gungsgesellschaften oder ,,Venture
Capital“-Gesellschaften in Betracht.
Sie wollen meist deutlich hohere
Summen einsetzen (ab 500.000 €)
und erwarten entsprechend héhere
Renditen. Ihr Vorteil liegt in ihrer
hohen Finanzierungskompetenz und
Finanzkraft. Gerade die wird ge-
braucht, wenn es darum geht, zukiinf-
tige Finanzierungsrunden, die beim
Unternehmenswachstum auftreten,
mitzutragen. AuBBerdem beraten sie
den Unternehmer bei allen wichtigen
Entscheidungen.

Beteiligungen bei technologie-
orientierten Griindungen
Besondere Bedeutung fiir den Stand-
ort Deutschland kommt technologie-
orientierten Griilndungen zu.

Die Technologie-Beteiligungsgesell-
schaft (tbg) der Deutschen Ausgleichs-
bank bietet im Verbund mit privaten
Beteiligungspartnern solchen
Griindungsvorhaben besondere
Beteiligungen an.

Eigenes Kapital verhilft zu
Fremdkapital
Das eingesetzte Eigenkapital gilt fiir
Banken und Sparkassen oftmals als
Messlatte fiir die Ernsthaftigkeit eines
Griindungsprojekts. Wer eigene
Mittel in stdrkerem MaBe riskiert,
kann allgemein erwarten, dass er
andere von seinem Vorhaben leichter
iiberzeugen und zur Kreditvergabe
bewegen kann.

Fortsetzung auf Seite 7

In Prozent der Befragten
40 — 39,6

bis 10 % bis 20 % bis 30 % iiber 30 %

Quelle: Verband der Vereine Creditrefom, Herbst 2001
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Wer Kredite und finanzielle Forder-
mittel erhalten will, benétigt eine
tiberzeugende Geschéftsidee und ein
ausgereiftes Konzept. Denn nur ein
schliissiges Konzept tiberzeugt poten-
zielle Geldgeber - private Kreditinsti-
tute wie Vergabeinstitute 6ffentlicher
Fordermittel. Das Unternehmens-
konzept ist die Regieanweisung fiir
den Existenzgriinder, die sein weite-
res Vorgehen bestimmt. Das Konzept
erklart die Vorziige, aber auch die
Risiken der geplanten Dienstleistun-
gen oder des Produkts und gibt eine
Prognose tiber die Marktentwick-
lung. Dartiber hinaus werden Aussa-
gen uiber die Konkurrenz und die
geplanten Geschéftsverbindungen
getroffen.

Ausfiihrliche Hinweise und interak-
tive Programme zur Erstellung eines
Business-Plans erhalten Sie auf der
CD-ROM ,Softwarepaket fiir Griinder
und junge Unternehmen®“ des BMWi
oder im Internet unter
www.bmwi-softwarepaket.de.

Informationen zum Thema Business-
Plan erhalten Sie auch in den
GriinderZeiten Nr. 17 ,,Konzept“.
Bestelladresse siehe mittlere Spalte.

Das Bundesministerium fiir Wirt-
schaft und Technologie unterstiitzt
gezielt innovative und tragféhige
Ideen und Konzepte fiir Unterneh-
mensgriindungen auf dem Multime-
dia-Gebiet. In einem jahrlichen
Ideenwettbewerb werden bis zu 100
Ideen ermitteln und prémiert. Von
diesen werden wiederum bis zu 20
herausragende Vorschlidge ausge-
wahlt. Diese werden bei der Erarbei-
tung eines Geschéaftsplans sowie
erster MaBnahmen zur Umsetzung
der Geschéftsidee unterstiitzt.
Kontakt: VDI/VDE-Technologiezen-
trum Informationstechnik GmbH
RheinstraBe 10 b, 14513 Teltow

Tel.: 03328-435-0

Fax: 02238435-216
www.vdivde-it.de/futour

Fortsetzung von Seite 6
Biirgschaften
Neben Eigenkapital verlangen die
Kreditinstitute Sicherheiten. Wer
keine oder nicht ausreichende Werte
zur Absicherung von Krediten hat,
dem bleiben die Biirgschaftsinstitute
in den einzelnen Bundesldndern. Sie
bieten mit Riickgarantie des Bundes
und des Landes so genannte Ausfall-
biirgschaften an.

Geld gegen Transparenz

Wer Dritte davon tiberzeugen will,
dass es sich lohnt, gerade in sein
Unternehmen zu investieren, der sollte
den potenziellen Beteiligungsgebern
vollstdndige und detaillierte Geschafts-
unterlagen tiberlassen, in denen auch
alle Chancen und Risiken aufgefiihrt
sind. Der Griinder muss aber auch per-
sonlich tiberzeugen konnen.

S—

Bundesministerium fiir Wirtschaft und
Technologie (BMWi): Férderdatenbank
im Internet: Ubersicht zur aktuellen
Forderung von Bund, Ldndern und EU.
www.bmwi.de

BMWi: CD-ROM - Softwarepaket fiir
Griinder und junge Unternehmen,
Berlin. Bestelladresse: BMWi, Postfach
300265, 53182 Bonn, Bestellfax:
0228/4223-462, www.bmwi.de

BMWi: Starthilfe — Der erfolgreiche Weg
in die Selbstandigkeit, Berlin. Bestell-
adresse: s. 0. oder als Download unter
www.bmwi.de

BMWi; Wirtschaftliche Férderung -
Hilfen fir Investitionen und Innovationen,
Berlin, Bestelladresse: s. 0.

BMWi: Junge Unternehmen - Die
Schritte nach dem Start, Probleme und
Losungen bei der Existenzfestigung.
Berlin. Bestelladresse: s. 0.

BMWi: Innovationsférderung — Hilfen
fur Forschung und Entwicklung, Berlin,
Bestelladresse s.o.

BMWi: GriinderZeiten Nr. 17 ,,Griin-
dungskonzept”, Bestelladresse s.o.

BMWi: GriinderZeiten Nr. 21 ,,Beteili-
gungskapital”, Bestelladresse s.o.

BMWi. GriinderZeiten Nr. 27 ,Biirgschaf-
ten und Sicherheiten”, Bestelladresse s.0.

E—

Deutsche Ausgleichsbank (DtA)
Ludwig-Erhard-Platz 1-3, 53170 Bonn
Tel.: 0228-831-0, Fax: 0228-831 25 26
info@dta.de, www.dta.de

SERVICE

DtA-Standort Berlin:

KronenstraBBe 1, 10117 Berlin

Tel.: 030-85085-0, Fax: 030-85085-4299
Telefonische Infoline: 01801-242400

Finanzierungs- und Kapitaldienstplédne aus
dem Computer: Fragen Sie Ihre Hausbank,
ob sie iiber ein Computerprogramm ver-
fligt, das Ihnen den optimalen Finanzie-
rungs-Mix offentlicher Bundes-, Lander-
oder EU-Kredit- und Zuschussprogramme
ausrechnet.

Technologie-Beteiligungsgesellschaft
(tbg) der Deutschen Ausgleichsbank:
tbg, 53170 Bonn, Tel.: 0228-831-2290,
Fax: 0228-831-2493, i.halft@tbg.bonn.de,
www.tbgbonn.de

Termin:

Im jahrlichen Wechsel finden der Deut-
sche Eigenkapitaltag und die Fachkonfe-
renz des BVK statt; Veranstalter ist der
Bundesverband Deutscher Kapitalbeteili-
gungsgesellschaften (BVK); unter o. g.
Adresse konnen sich Interessierte nach
den Teilnahme-Modalitdten erkundigen.

=== Redaktionsservice ms=

Schwerpunkt der néchsten Ausgabe:
+Erfolgs- und Exportstrategien mittelstédn-
discher Unternehmen®

Wenn Sie dazu Informationen oder
Anregungen haben oder Fragen zu ande-
ren Themen der GriinderZeiten, wenden
Sie sich bitte an:

Bernd Geisen, Regine Hebestreit

PID Arbeiten fiir Wissenschaft und
Offentlichkeit GbR

Menzenberg 9, 53604 Bad Honnef

Tel.: 02224/90034-0, Fax: 02224/90034-1
bernd.geisen@t-online.de
regine.hebestreit@t-online.de
]
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Der Kapitalbedarfsplan

Erstellen Sie diesen Plan mit Ihrem Berater!

1.. Investitionskosten

Grundstiick

Gebdude

Maschinen, Gerdte

|
|
UmbaumafBnahmen |
|
|

Geschifts- bzw. Ladeneinrichtung

Fahrzeuge |

Reserve fiir Folgeinvestitionen und Unvorhergesehenes — |

@ dd &

Gesamt — | I

2. Sonstiger Betriebsmittelbedarf

Roh-, Hilfs- und Betriebsstoffe

unfertige Erzeugnisse bzw. Leistungen ———— |

fertige Erzeugnisse und Waren

Forderungen/AuBenstdnde |

Reserve fiir besondere Belastungen in der Anlaufphase — |

a o d dd A

Gesamt — | I

3. Grindungskosten

Beratungen

Anmeldungen/Genehmigungen

Notar

@ dd

Eintrag ins Handelsregister |

4~ Kapitaldienst

Zins- und Tilgungskosten | I €

5. Privatentnahmen | I €

Gesamter Kapitalbedarf — | I £
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* Zu hohe Fixkostenbelastung
« Bei Betriebsiibernahme: zu hoher Ubernahmepreis

* Unterschatzung des Betriebsmittelbedarfs
(z. B. Werkzeug, Biiroeinrichtung)

 Hohe Personal- und Personalnebenkosten

* Diskrepanz zwischen Umsatzentwicklung und
Personalkostensteigerungen

« Uberschreitung des Finanzbudgets durch nicht
eingeplante zusatzliche Investitionen

* Wettbewerbsbedingte Preise, die unter den
Kosten liegen

» Zu hohe Abhédngigkeit von Kunden (ein GroSkunde)
und Lieferanten

» Vernachléassigung des Rechnungswesens
* Zu schmale Eigenkapitalbasis

e Chronische Mittelknappheit, die zu standiger
Kreditiiberziehung fiihrt

* Hergabe letzter Kreditsicherheiten, die dann zur
Finanzierung des Umsatzwachstums fehlen

* Hausbank verweigert Anschlusskredite zur Ausweitung
der Umsatztitigkeit, weil z. B. nicht rechtzeitig mit der
Bank verhandelt wurde

« Uberschitzung der Zahlungsmoral von Kunden mit der
Folge hoher ungeplanter AuBenstiande

« Offentliche Finanzierungshilfen nicht beantragt bzw.
Kombinationsmaoglichkeiten nicht ausgeschopft

* Verwendung kurzfristiger Kredite (Kontokorrent) fiir die
Finanzierung langfristiger Investitionen

Quellen: Creditreform e. V., BMWi

[
e
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Wie viel Eigenkapital — wie viel Fremmdkapital?

i

Eine Bau- und Mobeltischlerei wird gegriindet. Zu finanzie-
ren sind: ein Hallenneubau fiir die Fertigung von Fenstern,
Tiiren und Rolldden aus Holz und Kunststoff, die entspre-
chenden Maschinen und Gerdte zur Produktion, ein

T

Fahrzeug fiir die beiden Mitarbeiter sowie die Materialaus-
stattung. Die Handwerkskammer hat eine uneingeschréankt
positive Stellungnahme abgegeben. Die Rentabilitatsvor-
schau lasst eine langfristige Vollexistenz erwarten.

Kapitalbedarf zum Zeitpunkt der Griindung: 400.000 €

Investitionsplan € Finanzierungsplan €
Kosten fiir Neubau 250 Eigene Mittel 60
Maschinen/Geréte 90 Eigenkapital-
sehEng 30 hilfeprogramm 100
Material 30 ERF-EXIStenZ-
griindungsprogramin 200
Hausbankkredit 40
Summe 400 Summe 400

Alle Anforderungen und Férdergrenzen sind beachtet:

Es sind 15 Prozent Eigenmittel vorhanden; zusammen mit
der Eigenkapitalhilfe EKH (25 Prozent) machen sie

40 Prozent der Investitionen aus. Der ERP-Anteil betragt
50 Prozent der Investitionen, und alle 6ffentlichen Forder-
mittel zusammen iibersteigen nicht den Satz von 75 Pro-
zent, der fur offentliche Mittel die Obergrenze darstellt.

Eine Arztin fiir Hals-Nasen-Ohren macht sich in langfristig
gemieteten Rdumen eines Arztehauses selbstindig. Die
kassendrztliche Vereinigung befiirwortet die Forderung

it i |

Unter bestimmten Voraussetzungen, beispielsweise bei
der Schaffung neuer Arbeitsplétze, kann zusétzlich eine
Finanzierung aus dem DtA-Existenzgriindungsprogramm
bis zu 25.000 € je Arbeitsplatz in Betracht kommen. Der
Anteil des Warenlagers (Material) bleibt unter 30 Prozent.
Das ERP-Darlehen kann iiber 15 Jahre laufen, weil die
Baukosten einen Grofteil der Investitionen ausmachen.

der Griindung aufgrund der drztlichen Qualifikation und
des Standortes.

Kapitalbedarf zum Zeitpunkt der Griindung: 300.000 €

Investitionsplan € Finanzierungsplan €
Umbaukosten 20 Eigene Mittel 45
- Eigenkapital-
Einrichtung 80 hilfeprogramm 75
Medizinische Geréte 200 DtA-Existenz-
griindungsprogramin 150
Hausbankkredit 30
Summe 300 Summe 300

ERP-Darlehen kommen fiir Angehorige der Heilberufe
nicht in Betracht. Die Férdergrenze fiir EKH-Mittel und
DtA-Mittel von 75 Prozent wird erreicht. Unter bestimm-
ten Voraussetzungen kann der Finanzierungsanteil im
Falle zusatzlicher Arbeitsplédtze aus dem DtA-Existenz-

grindungsprogramm um 25.000 € je weiterem Arbeits-
platz erhéht. Weil Arzte nicht vorsteuerabzugsberechtigt
sind, lasst sich bei ihnen die Mehrwertsteuer ebenfalls
mitfinanzieren - im Gegensatz zu Vorhaben der gewerb-
lichen Wirtschaft.

GriinderZeiten Nr. 7/8 (Aktualisierte Ausgabe 10/2001)
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aufgrund der Qualifikation des Griinders und der
Marktgédngigkeit des Sortiments.

Wie viel Eigenkapital — wie viel Fremmdkapital?

St

Ein Zuliefererbetrieb fiir den Maschinenbau soll errichtet
werden. Es bestehen bereits gute Verbindungen zu Auftrag-
gebern, und die zustdndige IHK befiirwortet das Vorhaben

Kapitalbedarf zum Zeitpunkt der Griindung: 500.000 €

Investitionsplan € Finanzierungsplan €
Umbaukosten 40 Eigene Mittel 50
Einrichtung/Maschinen 100 Eigenkapital- _
e 30 hilfeprogramm 150 %
Erstes Warenlager 300 Elr{ifr-lliixli;t;?;ogramm 075 %
MarkterschlieBungskosten 30 Hausbankkredit 25 é
Summe 500 Summe 500 %
o
Alle Anforderungen und Férdergrenzen sind beachtet: In programmen fiir Sachinvestitionen - ein DtA-Darlehen

den neuen Landern sind die Férderbedingungen grofBzii-
giger als in den alten: Es gibt Eigenkapitalhilfe auch dann,
wenn die 15 Prozent Eigenmittel nicht ganz erreicht wer-
den. Fiir die Finanzierung des Warenlagers bestehen -
anders als im Westen — keine Beschrdankungen. Der Anteil
der offentlichen Mittel darf 75 Prozent nicht tibersteigen.

fur die bendtigten Betriebsmittel beantragen; es 1duft in
dieser Variante tiber sechs Jahre, mit einem tilgungsfreien
Jahr. Wenn nicht gentigend Sicherheiten vorhanden sind,
kann die Hausbank fiir die ERP- und DtA-Darlehen eine
Haftungsfreistellung von 50 Prozent oder eine Biirgschaft
der Burgschaftsbank beantragen.

Der Firmengrinder kann - zusétzlich zu den Forder-
il I Iillilll Hibili | I | ininiticidbiininnlti il i I ||| | itili ||i|i
Fiir die Einrichtung eines Ubersetzungsbiiros werden Software, ein Faxgerdt, diverse Literatur und Arbeits-
ein leistungsfdhiger PC mit Internetzugang, geeigneter materialien bendtigt.
Kapitalbedarf zum Zeitpunkt der Griindung: 48.000 €
Investitionsplan € Finanzierungsplan € %
é
Investitionen 38 DtA-Startgeld 48 Z
Betriebsmittelbedarf 10 5
E
Summe 48 Summe 48 %
&
Der Finanzbedarf liegt unter 50.000 € und kann daher
komplett iiber ein Darlehen aus dem DtA-Startgeld abge-
deckt werden.
Tipp: Erkundigen Sie sich auch nach Lénderprogram- Ausland, nach Umweltprogrammen oder nach der
men bei den Landeswirtschaftsministerien/Senatsver- steuerlichen Férderung (u. a. Investitionszulagen).
waltungen fiir Wirtschaft. Fragen Sie nach speziellen Eine ausfiihrliche Darstellung der Programme finden
Programmen fiir Forschung, Entwicklung und Sie in der vom BMWi herausgegebenen Broschiire
Innovation, fiir die Teilnahme an Messen im In- und ~Wirtschaftliche Forderung” und im Internet
www.bmwi.de (s. Seite 7).
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Eigenkapitalhilfe vom Staat: Welche Voraussetzungen

muiissen erfillt sein?

Wenn Sie die folgenden Fragen mit ,.Ja“ beantworten, erfiillen Sie die
Voraussetzungen fiir die Eigenkapitalhilfe!

Ja Nein

1 » Istdie geplante Existenzgriindung entweder der

gewerblichen Wirtschaft oder den Freien Berufen zuzuordnen?

2. Werden Sie Ihre Selbstdndigkeit hauptberuflich ausiiben,

und ist sie Erfolg versprechend?

3. Besitzen Sie branchenspezifische fachliche und kaufménnische

Qualifikationen?

4. Sind Sie Teilhaber oder Eigentiimer des zu griindenden

Unternehmens, und werden Sie es leiten?

5. Liegt Ihr Bedarf an Eigenkapitalhilfe zwischen
5.000 € und 50.000 €?

6. Verfiigen Sie iiber Eigenkapital in Hohe von mindestens 15 % der

RN HE e HE e
RN HE e HE e

geplanten Investitionssumme?

7. Liegt eine positive Stellungnahme einer unabhéngigen,

fachlich kompetenten Stelle (z. B. Industrie- und Handelskammer,

L
L

Unternehmensberater) zu Ihrem Griindungsvorhaben vor?

8. Wourde der Antrag auf Eigenkapitalhilfe vor Beginn der
Investitionen bei der Hausbank gestellt?

L
L

Grafik: BMWi 1998; Quelle: Deutsche Ausgleichsbank, Bonn.
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